
Zeit sparen rund um preloved Kinderkleidung

Dein Kind, 

dein Baby, 

dein Style



Manuela Dörr
 
> aufgewachsen in Neuss

> BA Fotografie, MA Information & Kommunikation 

> 2019-2021 Startup narrit

(c) Stefan Fercho

Grunderin



Problem



Problem



Problem



+20% 
Wachstum bis 2025 

weltweit

second-hand ModeMarkt



2nd hand

kaufen

mieten

Neuware

Wettbewerber
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Dienstleister  
für  

Zirkularität von Kinderkleidung

Losung



Wettbewerber

kaufen

2nd hand

mieten

Neuware



Produkt

AboBox
ab 32 €



AboBox
ab 32 €

+

Multipacks
ab 10 €

Themenbox
ab 20 €

Specials 
ab 8 €

Produkt



Low Budget High QualityClassic

Markenwelten



Größe  
wählen

Markenwelt 
wählen

Freizeit  
genießen

How it works



USP

> mehr Quality time

> weniger Arbeit
 

> nachhaltig & sozial



Vereine

Kommunen

Spendenbox

SpendenBox



Eltern

AboBox

ausrangierte 
Kleidung

Geschaftsmodell



>10 Mio

70%

12%

Kinder  
bis 14 Jahre

Konsument:innen 
wollen mehr  
2nd-hand Kleidung 
kaufen

kaufen Kleidung 
nachhaltig

Marktpotential in DE



Community & Netzwerk



Q1 - Business Experimente 

- Marketing + PR

- SpendenBox

- 20 Interviews

- neues GM mit A/B Test

Q2 - Launch AboBox

2022

accelerate_rkn



> Automatisieren

> Lagerarchitektur

> Pricing testen

> Erklärvideo

> Marketing

Next Steps



Kreislauffähige Geschäftsmodelle  
sind die Zukunft!

Fordert Loribox weiter!

Skalierbarkeit = 

mehr Impact = 

mehr Nachhaltigkeit



Manuela Dörr 
Kölner Str. 415 

41468 Neuss

Mail: hallo@loribox.com

www.loribox.com 
Insta @loribox_shop

Zeit sparen rund um  
preloved Kinderkleidung

die Zeit ist reif  

fur komfortable 

Tauschmodelle

mailto:hallo%40loribox.com?subject=
http://www.loribox.com


Q3 Q1 Q3+4
- Erklärvideo
- PR-Kampagne
- Launch Abofunktion

- erweiterte WaWi einführen
- größeres Lager
- mehr Markenwelten

- Team erweitern
- Koop Großsortierer
- Break-Even

- Launch Basicbox
- Lager optimieren
- Pricing testen

- Team erweitern
- Prozesse automat.
- Pinterest starten

- Shop selbst hosten
- Themenboxen
- Influencer:innen Kampagne

Q2 Q4 Q2

2022 2023

Roadmap



> Newsletter

> Instagram (NGMT – Cosima Kissel)

> PR (ohne Budget)

> Pinterest

> Influencer:innen Marketing

Marketing



Skalieren

> Fotos entfallen

> individuelles Lager für schnelles Picken 

> Boxen vorpacken

> Größere Mengen & gefragte Produkte 
über Großsortierer ankaufen

> Automatisieren mit Software

> CPL kennen & einpreisen



> zu viel Angebot überfordert

> wenn es schnell gehen muss, kaufen Kund:innen neu

> wichtige Eigenschaften der Kleidung

	 > sehr guter Zustand

	 > perfekte Passform

> Überraschungen beliebt

> Kleidung abgeben wollen alle Eltern

> möchten 50% der Kleidung spenden

Insights



Break-Even
> bei ca. 290 AboBoxen/Monat

> höherer Gewinn bei Add-ons

Fixkosten
> Lager, Personalkosten, Software, Marketing

= ca. 4.200 €/Monat

> Zeitaufwand: ca.32 min/AboBox

Finanzen



Eltern

schickenkuratiert & lagert

stellt z
usammen

stellt zusammen

Verkauf via Onlineshop  

& Marktplätzen

erhalten Gutschein 

oder spenden

Specials

Themenboxen

SpendenBox

AboBox

Multipacks

ausrangierte 
Kleidung

Geschaftsmodell


